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Инновация является реализованным на рынке результатом, полученным от вложения
капитала в новый продукт или операцию (технологию, процесс). Поэтому при всем разнообразии
рыночных новшеств важным условием для их практической реализации в каком-либо деле является
привлечение инвестиций в достаточном объеме.

Инновационная деятельность предприятия направлена прежде всего на повышение
конкурентоспособности выпускаемой продукции (услуг).

Инновационная  деятельность представляет собой такой вид деятельности, который

связан  с  изменением  и  трансформацией  накопленных  знаний  в  новый 
усовершенствованный  продукт,  технологический  процесс,  используемый  в  деятельности 
организации,  а  также  в  новый  подход  к  оказываемым  услугам,  внедряемый  на  рынке 
товаров  или  услуг.

Сохранение  долговременной  устойчивости  высоких  темпов  экономического  роста 
невозможно  без  непосредственного  увеличения  доли  конкурентоспособной  продукции  и  услуг 
на  рынке.  Мировой  опыт показывает, что процесс ускорения инновационного развития не может
быть обеспечен только за счет единичного финансирования

Под системой финансирования инновационной деятельности (СФИД) следует понимать
совокупность взаимосвязанных посредством финансовых отношений и механизмов субъектов и
институтов, участвующих в финансировании инновационной деятельности.

Механизм финансирования инноваций – система финансовых методов и инструментов,
направленная на финансовое обеспечение инновационных проектов и фирм посредством
преобразования и перераспределения финансовых ресурсов, необходимых для создания и
внедрения инноваций.

Финансирование инноваций предполагает поиск источников финансирования и их
дальнейшее использование

Существуют следующие формы финансирования инновационной деятельности:

1. Собственные средства предприятия

2.  Государственное финансирование.

3.  Акционерное финансирование.

4. Банковские кредиты.

5. Венчурное финансирование.

6. Лизинг.

7. Форфейтинг.

8. Франчайзинг

9. Смешанное финансирование.

Собственные средства предприятий идут на финансирование собственных НИОКР, закупки



технологий, организацию производства;Высокая доля собственных средств в финансировании
инноваций свидетельствует, во-первых, о том, что большинство инноваций не являются базисными,
а в основном модифицируют существующие технологии или улучшают уже обращающиеся на рынке
товары и услуги; во-вторых, о том, что имеется значительный потенциал инновационного развития в
стране за счет расширения источников финансирования. Развитие новейших инновационных
технологий, радикально меняющих процесс производства, не возможно без доступа к финансовой
поддержки различных инвесторов.

Важной характеристикой финансирования инновационной сферы является показатель
расходов на исследования и разработки, выполняемые в предпринимательском секторе науки за
счет собственных средств предприятий. Его величина у нас достаточно скромна (20,1% всех
расходов на исследования и разработки), особенно если сравнивать ее с аналогичным показателем
в развитых странах мира. Например, в США доля промышленности в финансировании исследований
и разработок составляет 66%, в Германии – 64,1%, Кана- де – 49,4%, Франции – 48,5%,
Великобритании – 47,3%.

Государственное финансирование.Из средств госбюджетов различных уровней и
специализированных государственных фондов финансируются направления инновационной
деятельности, имеющие приоритетное значение. Предоставление бюджетных средств
осуществляется в формах:

а) финансирования федеральных целевых инновационных программ; 
б) финансового обеспечения перспективных инновационных проектов на конкурсной основе. 

К числу приоритетов государственной инновационной политики РФ относятся федеральные
целевые программы: «Национальная технологическая база», «Развитие электронной техники в
РФ», «Развитие гражданской авиационной техники», «Информатизация РФ», «Технологии
двойного назначения», «Развитие промышленной биотехнологии», «Реструктуризация и конверсия
оборонной промышленности» и пр.

К инновационным программам, на осуществление которых предполагается получение
государственной финансовой поддержки, предъявляются следующие требования: 

• право на участие в конкурсном отборе имеют инновационные проекты, направленные на
развитие перспективных (развивающихся) отраслей экономики, при условии их частичного
финансирования (не менее 20% от суммы, необходимой для реализации проекта) из собственных
средств компании;

• срок окупаемости не должен превышать установленных нормативов (как правило, 2 года); 

• государственное финансирование инновационных программ, прошедших конкурсный отбор,
может осуществляться за счет средств федерального бюджета, выделяемых на возвратной основе,
либо на условиях предоставления части акций хозяйствующего субъекта в государственную
собственность;

• инновационные программы, предоставляемые на конкурс, должны иметь положительные
заключения государственной экологической экспертизы, государственной ведомственной или
независимой экспертизы. 

В Российской Федерации по разным источникам доля государства в структуре внешнего
финансировании инноваций составляет 70-80%. Однако западные эксперты считают, что слишком
интенсивная и длительная государственная поддержка (в виде свободных денежных средств) не
идет бизнесу на пользу, делая его "нездоровым". Практика показывает, что предприятия, имеющие
постоянное государственное финансирование, часто "застревают" на фазе разработки и развития

http://center-yf.ru/data/economy/finansovoe-obespechenie.php
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(R&D) и это, как правило, приводит к катастрофическим последствиям - к "непреодолимой лени".

Неэффективность государственного финансирования инновационной деятельности в России
связана с такими причинами как непрозрачность схем финансирования инноваций, несправедливая
система распределения грантов, трудность получения инвестиций на начальной стадии разработки
инноваций ограничения на использование (целевое назначение) опасность неконструктивного
политического или административного вмешательства; недостаточность стимулов для достижения
высоких результатов; ограниченные возможности привлекать и пользоваться услугами
высококвалифицированных менеджеров инвестиционных проектов, в том числе и зарубежных и т.п.
В результате финансируются в основном эксперименты, которые дают формальные результаты и
отчёты, но в целом бессмысленны.

Акционерное финансирование. Данная форма доступна для предприятий, организованных в
форме закрытого или открытого акционерного общества; позволяет аккумулировать крупные
финансовые ресурсы путем размещения акций среди неограниченного круга инвесторов (заем
денег у покупателей акций на неопределенное время) для осуществления перспективных
инновационных проектов. Посредством эмиссии ценных бумаг производится замена
инвестиционного кредита рыночными долговыми обязательствами, что способствует оптимизации
структуры финансовых ресурсов, инвестируемых в инновационный проект.

Для определения номинальной суммы эмиссии ценных бумаг используются  следующие
показатели:

· объем финансовых ресурсов, необходимых для реализации инновационного проекта;

· ожидаемый прирост капитала и размер дивидендов по акциям;

· величина денежных поступлений, которую рассчитывает получить эмитент при размещении
акций.

Банковские кредиты являются одним из важнейших источников финансирования
инновационной деятельности компании на всех стадиях развития. Банки обладают существенным
потенциалом для кредитования как потенциальных инвесторов в процессе рефинансирования, так
и самих субъектов инновационной деятельности. Они являются основными инвесторами в
венчурных фондах Западной, так как способны не только обеспечивать финансовыми ресурсами
потребности участников инновационной деятельности, но и интегрировать интересы целой группы
участников инновационно-инвестиционного рынка. Однако в Российской Федерации банковский
сектор играет в финансирования инноваций едва заметную роль. Основными причинами
неразвитости банковского финансирования инноваций являются короткий горизонт
инвестирования и высокие риски вложения в инновационные проекты. Инвестор нуждается в
долгосрочных банковских кредитах, так как он получает доход от инновационного проекта только в
период выхода инновации на рынок, а в самом его начале, до этапа внедрения инновации, он
испытывает потребность в денежных ресурсах на пополнение оборотных средств и формирование
внеоборотных активов. Кредитование инновационной деятельности производится, как правило, в
тот момент, когда бизнес только начинается и у заемщика отсутствуют денежные потоки,
достаточные для погашения кредита. Именно поэтому так невелика доля долгосрочных кредитов,
предоставляемых коммерческими банками. В 2013 году в российской экономике удельный вес
долгосрочных кредитов со сроком погашения свыше 3 лет, предоставляемых юридическим лицам,
составлял около 45 %, что гораздо меньше потребностей предприятий в долгосрочной ликвидности.
За счет банковских кредитов финансируется не более 3-4% инновационных проектов. Более того,
при предоставлении высокорисковых долгосрочных кредитов банки требуют выполнения
определенных условий. Например, в странах Запада используется схема передачи в залог под
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банковские кредиты контрольных пакетов акций предприятий- заемщиков, при этом банки имеют
право участвовать в управление компанией посредством назначения в совет директоров своих
представителей, которые осуществляют мониторинг деятельности компании

Поскольку инновационная деятельность включает ряд этапов и ею заняты различные
предприятия и организации, важно обеспечивать последовательное финансирование всех ее
этапов (НИОКР, разработка опытного образца, создание головного образца, серийное
производство нового вида товара) и всех участников. Решению этой задачи способствуют
разработка системы и надлежащее финансирование инновационных программ, проектное
финансирование, создание специальных институтов, финансирующих инновационную
деятельность: инновационных фондов, инновационных банков, венчурных фондов. Особенности
системы финансирования инновационной деятельности.

Зарубежная практика показывает, что наиболее эффективными формами организации
венчурного финансирования инновационной деятельности являются:

· прямые инвестиции, которые увеличивают как риск, так и прибыль при успешном исходе; 

· совместные инвестиции крупных инновационных проектов, которые делают минимальным
риск участников, но также и уменьшают личную прибыль каждого инвестора;

· учреждение венчурного фонда, распределяющего риск между большим количеством
вкладчиков, увеличивающего надёжность средств за счёт уменьшения размера доли конкретного
инвестора и управления инновационными проектами специалистами венчурного капиталовложения.

Средства в венчурные фонды поступают не только от крупных организаций, но и из фондов
пенсионного страхования, страховых компаний, государственных и частных фондов поддержки и
развития малого бизнеса и др.

Венчурный капитал является важнейшим источником формирования инновационного
потенциала, увеличения предпринимательской активности и получения прибыли. Развитие малого
бизнеса в сфере инноваций связано с высоким риском финансирования НИР и ОКР и инвестиций в
создание новых предприятий. Экономическая значимость частных инвесторов венчурного капитала,
другими словами «бизнес-ангелов», проявляется в поддержке венчурных компаний на ранних
стадиях их развития, в динамике финансирования, направленного в инвестирование акционерного
капитала, кредитных ресурсов или их комбинацию.

Анализируя состояние венчурного финансирования в экономике России, можно утверждать,
что, несмотря на увеличение объемов венчурных вложений в последние годы, значительный
научно-технический потенциал в сфере технологий и интеллектуальный потенциал, существуют
факторы, ограничивающие развитие венчурного предпринимательства в России. К ним можно
отнести:

· правовая и экономическая среда не стимулируют учреждение венчурных фондов в РФ,
практически отсутствуют нормативные правовые акты, обеспечивающие функционирование
венчурного финансирования малого инновационного бизнеса;

· приоритет на развитие малого и среднего бизнеса отсутствует;

·  недостаток отечественных инвестиционных ресурсов (российские банки, пенсионные фонды,
страховые организации не участвуют в работе венчурных компаний) и, как следствие, слабое
формирование российского инвестиционного портфеля;

· использование преимущественно иностранного венчурного капитала при минимальном
участии российского, что резко снижает привлекательность данной сферы для зарубежных
инвесторов;

Евразийский научный журнал4



·  неэффективное использование средств венчурных фондов;

· неразвитость инфраструктуры, способной  обеспечить эффективное сотрудничество
субъектов венчурной индустрии и малых инновационных фирм, появление новых и развитие
действующих малых и средних инновационных предприятий;

·  отсутствие экономических стимулов для привлечения прямых инвестиций в предприятия
высокотехнологичного сектора, обеспечивающих приемлемый риск для венчурных инвесторов,
отсутствие гибкой системы налогообложения венчурного бизнеса;

· отсутствие квалифицированного менеджмента, недостаточное количество
квалифицированных управляющих венчурными фондами;

· низкая прозрачность российского рынка интеллектуального капитала и отечественных
предприятий для венчурных инвесторов, что приводит к значительным трудностям с поиском
предприятий-реципиентов и инновационных проектов под венчурные инвестиции.

Государственная поддержка венчурного предпринимательства в России должна проводиться
по следующим направлениям:

·  нормативно-правовое регулирование научно-технической, инновационной и венчурной
деятельности;

·  решение правовых проблем интеллектуальной собственности, системы льгот и мотивации
труда;

· создание и поддержка экономических условий и стимулов развития венчурного
предпринимательства посредством развития системы госзаказа, совершенствованием
планирования научно-технического развития, эффективных финансово-кредитных рычагов и др

· формирование организационно-управленческих условий венчурной индустрии посредством
совершенствования управления государственной собственностью.

Одной из наиболее сложных и злободневных проблем в сфере развития венчурного бизнеса
можно назвать отсутствие разработанного и систематизированного нормативно-правового
управления данного вида деятельности. На данный момент в законодательстве не установлено
даже само понятие «венчурное инвестирование».  По этой причине, в Российской Федерации
период использования вен чурного финансирования составляет более двух лет, из них больше года
занимает регистрация в Центральном банке, в Федеральной комиссии по ценным бумагам, а также
различные согласования с рядом других государственных инстанций. Конечным итогом данной
деятельности является то, что инвесторы отказываются от вложений, не успев завершить до конца
весь процесс регистрации.

Кроме того Российское законодательство не содержит нормативных актов, которые способны
регулировать деятельность венчурных фондов. Это не способствует структурам, являющимся
главными финансовыми инвесторами в венчурном бизнесе (пенсионным фондам, страховым
компаниям, промышленным корпорациям) вкладывать в венчурные фонды. В конечном итоге
ключевые ожидания в российском венчурном бизнесе возлагаются на иностранный капитал, а
российский капитал утекает в зарубежные венчурные компании, что в итоге становится одной из
острых проблем экономического развития страны. В то время как пассивность российских
инвесторов настораживает. Получается замкнутый круг.

Форфейтингявляется операцией по трансформации коммерческого кредита в банковский.
Суть операции заключается в следующем.

Покупатель, не располагающий на момент заключения сделки требуемой суммой финансовых
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ресурсов, выписывает продавцу комплект векселей на сумму, равную стоимости объекта сделки и
процентов за отсрочку платежа, т. е. за предоставление коммерческого кредита.

Продавец учитывает полученные векселя в банке с формулировкой «без права оборота на
себя», что освобождает его от имущественной ответственности в случае неплатежеспособности
векселедателя. По учтенным платежам продавец получает деньги в банке. В результате
коммерческий кредит предоставляет не продавец, а банк, согласившийся учесть векселя и
принявший на себя кредитный риск, т. е. коммерческий кредит трансформируется в банковский.
Величина кредитного риска, зависящая от надежности векселедателя, влияет на ставку дисконта,
по которой учитываются векселя банком.

Кредитование по схеме форфейтинга является среднедолгосрочным (от 1 года до 7 лет).

Формой косвенного финансирования инновационных процессов выступает
франчайзинг.Франчайзинг – это предоставление компанией физическому или юридическому лицу
лицензии (франшизы) на производство или продажу товаров или услуг под товарным знаком или
знаком обслуживания данной компании либо по ее технологии. Франчайзинг позволяет сократить
расходы на разработку технологий производства, на завоевание рынка, организацию обучения
персонала, рекламу, а также предоставляет другие виды финансового технологического и
коммерческого содействия. Это снижает риски потерь, связанные с попыткой самостоятельного
создания нового предприятия. Контрактом оговариваются период, на который выдается лицензия,
территория, где будут производиться или реализовываться товары или услуги, форма платежа.

Вследствие снижения объема финансирования из бюджета инновационной деятельности
вынуждает искать внебюджетные источники финансирования, что приводит к коммерческому
характеру результатов исследований. Необходимым условием финансирования инновационной
деятельности является поиск как внутренних, так и внешних источников финансирования. На
данный момент мы ожидаем, что соотношение отечественных и заграничных инвестиций в
региональные фонды будет 1:2, но необходимость привлечения внебюджетных способов
финансирования является весьма непростым вопросом.

Смешанное финансирование  осуществляется путем привлечения финансовых средств,
необходимых для реализации инновационных проектов, из различных источников.

В развитых странах финансирование инновационной деятельности осуществляется как
из государственных, так и из частных источников. Для большинства стран Западной Европы и США
характерно примерно равное распределение финансовых ресурсов для НИОКР между
государственным и частным капиталом.

Принципы организации финансирования должны быть ориентированы на множественность
источников финансирования и предполагать быстрое и эффективное внедрение инноваций
с их коммерциализацией, обеспечивающей рост финансовой отдачи от инновационной
деятельности.

К сожалению, сегодняшнее состояние инновационной деятельности и инвестиционного
климата в России далеко от идеала. На сегодняшний день уменьшившиеся объемы
государственного финансирования, нехватка собственных средств у предприятий и отсутствие
стратегического мышления у их руководителей не восполняются притоком частного капитала.

Принятая в ноябре 2008 г. Концепция долгосрочного социально-экономического развития
Российской Федерации на период до 2020 года определила в качестве основной задачи на
предстоящий период переход от экспортно-сырьевой к инновационной модели экономического
роста, способной обеспечить рост конкурентоспособности российской продукции и услуг на
внутреннем и мировых рынках. Повышение национальной конкурентоспособности является

Евразийский научный журнал6



комплексной задачей, успех которой определяется развитием человеческого капитала,
экономических институтов, реализацией и укреплением уже имеющихся конкурентных преимуществ
России в энерго-сырьевых отраслях и транспортной инфраструктуре, а также созданием новых
конкурентных преимуществ, связанных с диверсификацией экономики и укреплением научно-
технологического комплекса.

Переход экономики страны на инновационный путь развития невозможен без формирования
конкурентоспособной в глобальном масштабе национальной инновационной системы. Для ее
создания необходимо повысить спрос на инновации со стороны большей части отраслей экономики,
повысить эффективность сектора генерации знаний (фундаментальной и прикладной науки),
преодолеть фрагментарность созданной инновационной инфраструктуры.

Существующая система финансирования инновационной деятельности должна быть
направлена не только на достижение необходимого уровня финансового обеспечения и внутренних
затрат, но и способствовать развитию инновационной фирмы от посевной стадии до стадии
расширения. Поэтому действующие в рамках системы финансирования инновационной
деятельности механизмы финансирования должны соответствовать определенным принципам.

Таким образом, следствием многих проблем, в том числе и связанных с финансированием
деятельности в сфере инноваций, является снижение экономической безопасности страны. Одной
из наиболее веских причин усиления внешних угроз является чрезмерное использование
зарубежных инвестиций, что ведет к усилению технологической, сырьевой и финансовой
зависимости от зарубежных партнеров, в то время как отечественные инвестиции идут на
финансирование зарубежной инновационной деятельности.
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